
CÓMO CONSTRUIR TU 
DISCURSO DE MARCA 
PARA ATRAER LA 
ATENCIÓN DE 
MANERA PODEROSA 
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EL ARTE DE POLARIZAR

😇😈
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¿Qué tienen en común los grandes 
líderes que mueven masas?  

🤔
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CÓMO ESTRUCTURAN 
SU MENSAJE
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Todos siguen esta misma 
estructura que tú vas a ver ahora 

☞
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Busca un enemigo 
común contra el 
que luchar. 
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Detecta cual es la 
vieja oportunidad.

 

Cómo construir un discurso de marca que cale en la mente de tu cliente Lalola Estudio de Branding

m
un

do
lal

ol
a.

co
m

http://mundolalola.com


Presentate como 
la nueva 
oportunidad. 
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Cómo funciona tu 
sistema de la 
nueva oportunidad. 
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Rompe con las 
falsas creencias u 
objeciones del 
mercado.
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Decide el nivel de 
conciencia al que 
vas a atacar. 
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¿Qué quieren realmente las personas?

¿Cuál es el enemigo que tenéis en común 
tus clientes y tú como marca? ¿Cuál es la 

vieja oportunidad

¿Cuál es la nueva oportunidad que 
presentas tú?

¿Cómo funciona esta nueva oportunidad?

¿Qué objeciones pueden presentar tus 
clientes?

¿Cómo vas a mostrarles autoridad? 

CUADRO OPORTUNIDAD
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Ejemplo reales 

de nuestras 
#cocobranders
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EJEMPLOS CUADROS NUEVA OPORTUNIDAD
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Gracias 

amiguis ;)
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